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 営業として基本の新規開拓から始まり、物を売ることを中心にした商談を経験し、売った
後のサポートビジネスに注力し、直近では「セキュリティー」というキーワードでこれまでの
物が中心の商談からサービスやリスク軽減という形の無いものにフォーカスした商談に参加し、
と一歩づつではありますが、経験を積んできました。
 今後はより一層Non Hardな分野でのスキルや知識を伸ばし、1ステップ上の営業として成長
すべく、新しい環境への挑戦を目指しております。
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　現在も当時開拓した2社と取引継続中

○○区、●●区の既存顧客をターゲットにPCの一括導入やLAN構築、グループウェア導入の

切り口で営業活動を開始。年間の個人PC販売台数は800台、サーバー販売台数は40台。

　　〃    粗利     　  　  2,640万円

ユーザー自前でサポートすることによる利益損失やスポットでのサービス提供との効率の違いを

ユーザーに訴求。年間の契約総額で3,600万円。サポート商談の粗利率は約50%（1,800万円）

　1998年売上高 約3億6,000万円

主任職1級に昇級。インターネット技術の急速な発展に伴い、各企業でのインターネット環境の再整備

データセンター契約1件、Mailホスティング契約2件を獲得

社内組織変更に伴い、第3販売課に転属。これまでのハードウェアを中心とした売上志向の

営業スタイルからより利益率が見込めるソフトウェアを切り口にしたシステム構築、インターネットの普及に

伴いエンドユーザーのITリテラシー向上の為の教育、インターネット環境のアウトソーシングビジネスに移行

株式会社◎◎◎　入社

　入社後、2週間の新人研修、2ヶ月半のコンピュータ営業専門研修

第2販売課に配属

　以降半年間、OJTを兼ねPC関連のサプライ品を中心に新規開拓の活動

「情報セキュリティー」というキーワードにて、各ユーザーに対し従来までの具体的なツールやサービスの

提案に加え、上流工程のポリシーや運用規定策定の商談に参加

初級システムアドミニストレータ試験に合格

現在に至る

　2001年売上高 約3億2,400万円

　　〃    粗利     　  　  4,200万円

　　〃    粗利     　  　  4,780万円

に伴い、ホスティングやハウジング商談の増加。Firewallのアウトソーシング契約2件、

　2000年売上高 約2億1,800万円

主任職2級に昇格。この年の年間サポート契約総額は4,800万円

　1999年売上高 約3億1,000万円

　　〃    粗利     　  　  4,740万円

RESUME(2)

それまでのテリトリーに加え、各メーカとのタイアップにより、PC環境標準化とサポートのアウトソーシングを

切り口に外資系企業へ営業活動を開始

安定した収益を上げる為に、年間サポート契約の獲得を意識した営業活動へのシフト

　　〃    粗利     　  　  3,730万円

　1997年売上高 約2億6,000万円
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